Zboží

· zboží podnik nakupuje za účelem prodeje. Jsou to zásoby, které se prodávají v takovém stavu, v jakém byly:


a. nakoupeny 

b. předány do vlastních prodejen

· zboží se účtuje na účtech 131 pořízení zboží, 132 zboží na skladě a v prodejnách, 139 – zboží na cestě

· všechny účty jsou rozvahové aktivní

Nákup zboží – způsob A

· eviduje se na účtu 131 pořízení zboží, kde se zachycují jednotlivé položky pořizovací ceny, doprava, clo, pojistné u ne plátců i DPH apod. 

· účtování:

1. přijatá fa za nákup zboží od dodavatele

a) bez DPH 
131
321

b) DPH
343
321

2. Př fa za dopravu zboží


131
321

3. Doprava zboží hrazena hotově

131
211

4. Př fa za zboží ze zahraničí


131
321

5. celní výměr




131
379

6. DPH





131
379


7. pojistní za zboží hrazeno hotově

131
211

8. vlastní výroba zboží, aktivace, 

    převod výrobků do vlastních

    prodejen




131
621


9. vnitropodniková doprava


131
622


10. příjem darovaného zboží 


131
413


11. vklad společníka do společností

131
411


12. vklad individuálního podnikatele
131
491

Nákup zboží – způsob B

· účtování:

1.      přijatá tržba v hotovosti za prodaný textil

a) bez DPH


211
604

b) DPH



211
343

2.
úbytek zboží v prodejní ceně

504
132/1

3.
úbytek marže k prodanému zboží 
132/2
504

NEBO

1.
přijatá tržba v hotovosti

211
-----

2.
cena bez DPH



-----
604

3.
DPH




-----
343

4.
úbytek zboží v nákupní ceně

504
132/1

5.
úbytek marže k prodanému zboží
132/2
132/1

Příjem zboží na sklad či do spotřeby

· zboží ve skladě a v prodejnách se vede na stejnojmenném účtu 132. Zde je zboží oceněno v pořizovací ceně. (nákupní cena)

· tento účet se v analytické evidenci člení na 132/1 Zboží v prodejní ceně – aktivní účet a 132/2 Marže ke zboží – toto je opravný účet se kterým pracujeme jako s účtem pasivním, tzn. že počáteční zůstatek a přírůstky marže účtujeme na dal a úbytky na MD. Marže slouží k pokrytí nákladu obchodu a k tvorbě jeho zisku. Je udávána v procentech z pořizovací ceny a většinou si ji obchodník stanovuje sám. V běžné praxi se nesprávně označuje jako rabat.
· porovnáním analytických účtů 132/1 a 132/2 se zjistí Pořizovací cena zboží na skladě a v prodejně (132/1 – 132/2)
· účtování:
1. příjem zboží na prodejnu

a) v pořizovací ceně


132/1
131

b) doúčtování marže


132/1
132/2

Prodej zboží
· Prodej se uskutečňuje jednak za hotové a jednak na faktury. Zboží prodává obchod za prodejní cenu, jejíž součástí je cena nákupní marže a u plátců i DPH. Skutečným výnosem obchodu je však prodejní cena bez DPH, neboť DPH obchod odvádí finančnímu úřadu. Tržby za hotové nebo vydanou fakturu účtujeme na straně D účtu 604 Tržby za zboží  a na MD 211 Pokladna nebo 311 Odběratelé – DPH dosažené při prodeji zboží je součástí přírůstku hotovosti nebo pohledávky u odběratele a zároveň závazku u finančního úřadu 211 nebo 311 na MD a na D 343.

· Při prodeji zboží dochází i k jeho úbytku v pořizovací ceně. Účtujeme úbytek na straně D účtu 132 a na MD náklad na účtu 504 prodané zboží. Porovnáním účtu 604 tržby za zboží a 504 prodané zboží zjistíme skutečný výnos z prodeje (marži)

· V praxi není třeba účtovat úbytek zboží denně, stačí alespoň 1 × měsíčně. Pořizovací cenu prodaného zboží lze stanovit:

· přesně podle jednotlivých druhů zboží při prodeji – to lze tam, kde mají malý počet prodejů nebo kde výpočetní technika umožňuje sledovat (např. dle čárového kódu) druh prodávaného zboží a jeho pořizovací cenu

· výpočtem průměrného % marže a DPH z tržeb

· výpočtem podle počátečních stavů a konečných stavů zboží: konečné stavy zjistíme inventarizací
Výpočet pomocného průměrného procenta marže

· Pokud obchod prodává zboží s různými sazbami marže, je nutné vypočítat pomocné průměrné %. Tímto procentem se potom vypočítá marže k prodávanému zboží v Kč z prodejní ceny.
pomocné průměrné procento 

PZ marže + přírůstky marže





= -------------------------------------------------------    --- 100

marže




počáteční zůstatek zboží včetně marže 








+






přírůstek zboží včetně marže


PZ z strany D účtu 132/2 + obrat strany D téhož účtu

= -------------------------------------------------------------------------       --- 100


PZ ze strany MD účtu 132/1 + obrat MD účtu 132/1

Reklamace zboží

· účtuje se obdobě jako reklamace materiálu

· vydáním reklamace vzniká pohledávka vůči dodavateli na straně MD účtu 315

· reklamaci lze vyřídit dodatečnou dodávkou, zasláním dobropisu, který snižuje částku faktury, nebo lze reklamaci neuznat.

Nevyfakturovaná dodávka zboží a zboží na cestě

Účet 131 Pořízení zboží nesmí mít ke konci roku žádný zůstatek, proto účtujeme:

a. nevyfakturované dodávky zboží 


131
389


v novém roce dojde faktura na zboží

389
321


DPH





343
321

b. zboží na cestě




139
131


v novém roce dojde zboží v pořizovací ceně
132/1
139


marže ke zboží 



132/1
132/2

Inventarizační rozdíly

a) manko

- do normy – pořizovací cena


504
132/1

+ úbytek marže



132/2
132/1

- nad normu – pořizovací cena

582
132/1

+ úbytek marže



132/2
132/1

a) přebytek

- v pořizovací ceně



132/1
688

- přírůstek marže



132/1
132/2

NEBO

b) manko

- do normy 

- cena prodejní


504
132/1

- úbytek marže


132/2
504

- nad normu



- cena prodejní


582
132/1



- úbytek marže 


132/2
582

b) přebytek

- v prodejní ceně



132/1
688

- úbytek marže



688
132/2

Hlavní zásady pro účtování zboží

1. Prodejní cena = pořizovací cena + marže

2. Ocenění zboží na účtech:

132 – pořizovací cena

132/1 – prodejní cena

132/2 – marže

3. Na nákladové účty 504 a 582 účtujeme tak, aby tyto účty nakonec zachycovali pořizovací cenu.

1) úbytek zboží v prodejní ceně


504
132/1

2) úbytek marže k prodanému zboží

132/2
504

NEBO

1) úbytek zboží v pořizovací ceně

504
132/1

2) úbytek marže k prodanému zboží

132/2
132/1

4. Na výnosovém účtu 604 účtujeme tak, aby nakonec zachycoval tržbou (výnos) v prodejní ceně (bez DPH)
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